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ZWEI RINGE FUR EINE
GROSSE LIEBE

Das Unternehmen Christian Bauer geht seit der Griindung 1880 einen geradlinigen
Weg: kontinuierliches Wachstum, sorgfiltig tiberlegte Strategien zur Expansion und
dabei immer ein Familienunternehmen zu bleiben, sind erklirte Unternehmens-
ziele. Die Welzheimer Firma gilt als ein gut aufgestellter Top-Lieferant im Trau-
ringbereich. Helmut Miiller, Verkaufs- und Marketingleiter, sagt: ,, Wir
setzen auf Qualitit und Design. So erméglichen wir unseren Fach-
handelspartnern ein Trading up.” In letzter Zeit beobachtet der
Marketingprofi eine deutliche Hinwendung zu Platintrauringen. Bei den
Damenringen gibt es einen Trend zu rundum mit Diamanten ausgelassten
Designs. Ein Grund fiir diese Entwicklung zu héherwertigen Trauringen
ist sicherlich auch die Kooperation mit der Platin Gilde (PGI). Seit einem
Jahr bewirbt Christian Baver gemeinsam mit der PGI und ausgesuchten
Topjuwelieren auf Grofiplakaten, Citylights, Schaufensterdisplays und mit Bro-
schiiren eine Solitaire- und Memoire-Ringkollektion in Platin. Diese Kampagne lief
2007 und 2008 jeweils in der Vorweihnachtszeit, Sie lenkte auch im Trauringbereich die
Kundenaufmerksamkeit auf die Kombination von Platin mit Diamanten. Hinzu kom-
men Schaltungen von Anzeigen mit Juweliersnennung in den fithrenden Hochzeitsma-
gazinen. Auch hier wird zusammen mit der PGI der Fokus auf Platintrauringe gelenkt.
MWir verkaufen nicht einfach Ware in die Geschifte hinein, sondern wecken die Nach-
frage und unterstiitzen so den Abverkauf™, sagt Miiller. Diese Strategie soll auch im Jahr
2009 weiter verfolgt werden. Die neue Trauringbroschiire kann ab Mitte Januar bei
Christian Bauer abgerufen werden.
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